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Zapraszamy na konsultacje do Biura LGD
: 73 | Wszystkich, ktérzy chcieliby skorzystac¢ ze srodkow
\‘ { A - | unijnych w ramach Strategii Rozwoju Lokalnego kie-

rowanego przez spotecznos¢ na lata 2014-2020, za- LESNA KRAINA

GORNEGO SLASKA
checamy do skorzystania z bezptatnego doradztwa 3 ﬂ%uq,

$wiadczonego przez pracownikéw biura LGD ,Lesna
Kraina Gérnego Slaska”. Pracownicy udzielg Paristwu

doradztwa na kazdym etapie realizacji operacji - od Nr 3 styczen 2017 o Egzemplarz bezptatny
przygotowywania dokumentacji aplikacyjnej po roz-

liczenie sie z zarzadem wojewddztwa. zakﬂl’lczyliémy

Prosimy o zapoznanie sie z Regulaminem swiadcze- pierwsze llal)()l'y

nia ustug doradczych przez Biuro LGD ,Lesna Kraina

Gérnego Slaska’, dostepnym na naszej stronie inter- \\ Y PamaCh PROW

netowej www.lesnakrainalgd.pl na lata 2014-2020
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Stowarzyszenie Lokalna Grupa Dziatania ,Le$na Kra-
ina Gornego Slaska” przeprowadzito pierwsze nabory
na dofinansowanie operacji w ramach PROW na lata

Stowarzyszenie R : 2014-2020, w nastepujacych zakresach tematycznych:
Lokalna Grupa Dziatania . Nabér01/2016

,Lesna Kraina G6rnego Slqska” _ J - Zwiekszenie atrakcyjnosci turystycznej obszaru
s « Nabor 02/2016

ul. Lesna 2 - Zachowanie dziedzictwa lokalnego

42-286 Koszecin - - Nabor 03/2016
e-mail: biuro@lesnakrainalgd.pl P - Aktywizacja spotecznosci lokalnej
| « Nabor 04/2016

www.lesnakrainalgd.pl
- Wzmocnienie kapitatu spotecznego

tel.: (34) 3735295

NIP: 5751887940 R = ' W okresie od 16 do 30 listopada 2016r. wptyneto do biura
REGON: 360891224 tacznie 35 wnioskéw, z czego dwa zostaty wycofane.

KRS: 0000529355 : Nabory zos.ta’ry pc?przedzone .f,potka}niami ’informacyj—
no-szkoleniowymi dla beneficjentéw, zainteresowa-
nych pozyskiwaniem srodkéw z Programu Rozwoju Ob-
szarow Wiejskich na lata 2014-2020 za posrednictwem
LGD Lesna Kraina Gérnego Slgska. W spotkaniach zor-
ganizowanych w Tworogu, Poniszowicach i Koszecinie
udziat wzieta tgcznie ok. 60 oséb.

Program
Rozwoju
Obszaréw

VAN *
' Wiejskich

na lata 2014-2020

LESNA KRAINA
GORNEGO SLASKA

Kolejne nabory przed nami!?

+Europejski Fundusz Rolny na rzecz Rozwoju Obszaréw Wiejskich: Europa inwestujgca w obszary wiejskie”.
Materiat opracowany przez Stowarzyszenie Lokalna Grupa Dziatania ,Le$na Kraina Gérnego Slaska”
Instytucja Zarzadzajgca PROW 2014-2020 — Minister Rolnictwa i Rozwoju Wsi.

Juz w lutym 2017roku Stowarzyszenie LGD ,Le$na Kraina Gérnego Slaska” planuje przeprowadzenie
Materiat wspoHfinansowany ze $rodkéw Unii Europejskiej w ramach Wsparcie dla rozwoju lokalnego w ramach kolejnych naboréw w ramach realizacji LSR. Tym razem udostepnione zostang srodki dla przedsiebiorcow
inicjatywy LEADER w zakresie poddziatania 19.2. ,Wsparcie na wdrazanie operacji w ramach strategii rozwoju z obszaru Leénej Krainy.

lokalnego” Programu Rozwoju Obszaréw Wiejskich na lata 2014-2020. Zachecamy do $ledzenia aktualnosci na naszej stronie internetowej www.lesnakrainalgd.pl



Biznesplan jako obowiazkowy zalaeznik
do wniosku o dofinansowanie operacji
w ramach podejmowania i rozwoju
dzialalnosci gospodarczej

Podstawowe informaecje nt. biznesplanus

Biznes plan sporzadzany jest na formularzu udostepnionym przez Agencje Restrukturyzacji i Moderniza-

¢ji Rolnictwa. Prawidtowo przygotowany biznesplan powinien:

v by¢ zgodny z opisem operacji we wniosku

v by¢ kompletnie wypetniony we wszystkich wymaganych polach

v/ pokazac rentownosc¢ operacji

v zawierac¢ okreslony ilosciowo i wartosciowo poziom sprzedazy produktéw lub ustug do dnia, w kto-
rym uptynie 12 miesiecy od dnia wypftaty ptatnosci koricowej (wymagane jest osiggniecie 30% zapla-
nowanego poziomu sprzedazy w ciggu pierwszych 12 miesiecy po otrzymaniu ptatnosci koricowej)

v/ wskazywac zrédfa finansowania kosztéw operacji oraz kosztéw funkcjonowania dziatalnosci przez
caty okres trwatosci projektu

Jak prawidlowo wypekié¢ Biznesplan:

v Biznesplan wypetnia sie w jezyku polskim. Dokument nalezy wypetnic elektronicznie i wydrukowac.

v Biznesplan jest wypetniany w $cistym powigzaniu z Wnioskiem o przyznanie pomocy. Informacje za-
warte w Biznesplanie oraz we wniosku muszg byc¢ ze sobg zgodne.

v/ Podmiot ubiegajacy sie o przyznanie pomocy musi wypetni¢ wszystkie pola w Biznesplanie. Jedli ja-
kies pytanie/polecenie go nie dotyczy, musi wpisac,nie dotyczy”.

v/ Nie mozna zmienia¢ formatu Biznesplanu (usuwa¢ poszczegdlnych punktéw, tabel badz kolumn).
W przypadku zbyt matej liczby wierszy w poszczegdlnych podpunktach Biznesplanu mozna dodac
dodatkowe pozycje.

v Ztozenie niewypetnionego badz czesciowo wypetnionego formularza Biznesplanu traktowane bedzie
tak, jak brak Biznesplanu.

v/ W celu prawidtowej weryfikacji niektorych zatozen Biznesplanu podmiot ubiegajacy sie o przyznanie
pomocy powinien dotaczy¢ analizy wiasne np. dotyczace prognozy sprzedazy, ustalenia ceny $red-
niej, czy szacunki dotyczace kosztéw w ujeciu ilosciowym.

v/ Uzasadnienie ekonomiczne operacji opiera sie na wskaznikach. Operacja jest uzasadniona ekonomicz-
nie, jezeli wskaznik rentownosci sprzedazy oraz NPV majg wartos¢ dodatnig. Uwaga! Uznanie wskazni-
kow wynikowych moze nastapic jedynie w przypadku pozytywnej oceny Biznesplanu w zakresie jego
poprawnosci formalnej, spdjnosci, wia-
rygodnosci, celowosci i zasadnosci inwe-
stycji w danej branzy, a takze realnosci
przyjetych zatozen w zakresie wielkosci
i struktury przychodoéw i kosztéw.

v Zaleca sie, by Biznesplan zostat sporza-
dzony przy zatozeniu statego poziomu
cen, zaréowno na produkty, jak i koszty, je-
$li jest to mozliwe. Zmiany cen jednostko-
wych mozliwe sg jako nastepstwo zmian
jakosciowych bedacych efektem zakupu
nowych maszyn i urzadzen np. wzrost cen
sprzedazy produktow wynika z poprawy
ich jakosci po wdrozeniu nowej technolo-
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Ramy ezasowe dla Biznesplanus

Dla wskazania okreséw realizacji i trwatosci operacji sto-

suje sie nastepujace terminy:

v Rok n: rok obrachunkowy, w ktérym otrzymano pfat-
nos$¢ korncowag w ramach operacji

v' Rok n-1 i Rok n-2: dozwolone lata realizacji operacji

v Rok n+1, Rok n+2 i Rok n+3: kolejne lata obrachun-
kowe, wymagane w ramach trwatosci projektu (rok
n+3 dotyczy wytacznie rozwijania dziatalnosci go-
spodarczej)

Bledy popelniane e ey

przy przygotowywaniu Biznesplanus

v/ Chaos w dokumencie. Biznesplan to nie zbiér przypadkowo znalezionych informacji, lecz profesjo-
nalny dokument, ktéry posiada okreslong strukture i kolejnos¢ umieszczania wszystkich informacji,
hotdujac zasadzie,,od og6tu do szczegotu”. Przed przystapieniem do pisania nalezy zastanowic¢ sie nad
waga poszczegdlnych informacji, jakie powinno sie zawrze¢ i ostatecznie umiescic¢ tylko te, ktére sg
niezbedne.

v/ ,Lanie wody” - objetos¢ Biznesplanu zalezy od rodzaju planowanej operacji. Inaczej podejdzie sie
do Biznesplanu w przypadku zamierzenia uruchomienia produkcji nowego produktu, ktéry wyma-
ga pozyskania nowoczesnej technologii, a inaczej do uruchomienia zaktadu fotograficznego. Nie-
zaleznie jednak od tego co jest przedmiotem Biznesplan, nalezy pamieta¢, ze w konstruowanym
dokumencie musza sie znalez¢ tylko istotne/kluczowe informacje, ktére wywieraja wptyw na przed-
stawiany projekt.

v Brak realizmu w konstruowaniu planéw finansowych. Planujac operacje nalezy mie¢ pewnos¢, ze
przychody i koszty, ktére sg podawane, sg de facto mozliwe do uzyskania w okresie realizacji projektu.
W przeciwnym razie osoba oceniajgca Biznesplan nie uwierzy w mozliwosc realizacji planu i negatyw-
nie go oceni.

v/ Btedy w analizie finansowej. Konstruujac Biznesplan zapominamy o koniecznosci oszacowania zobo-
wigzan wobec dostawcéw i budzetu panstwa. Do podstawowych bteddéw zaliczy¢ mozna réwniez zle
oszacowang amortyzacje (nie uwzglednienie daty przyjecia srodka trwatego do ewidencji) oraz zbyt
wysoka rentownos¢ projektu.

v/ Btedna ocena sytuacji rynkowej, wyolbrzymione zapotrzebowanie rynku na planowane do sprzedazy
ustugi/produkty/towary.

v/ Uzywanie niewtasciwego jezyka (zbyt potocznego - np. kolokwializmy lub zbyt fachowego np. bran-
zowego, hie w petni zrozumiatego).

v/ Niewtasciwe proporcje w strukturze Biznesplanu - np. zbytnia koncentracja na produkcie lub zbyt
pobiezna analiza rynku (np. konkurencji),

v Brak spojnosci informacji i zaleznosci przyczynowo skutkowych oraz prezentowanie danych bez ich
komentarza lub wyciagniecia wnioskow.

Dobre praktykis

v Wnioskodawca musi wiedzie¢, co wpisat we wniosku i biznesplanie (zlecanie opracowania wniosku
osobom trzecim bez swojego udziatu nie jest dobrym pomystem).

v' Dobrze bytoby aby wniosek i biznesplan przed konkursem przeczytaty inne osoby, nawet niezwigzane
z wnioskodawca (zewnetrzne oko).

v/ Unika¢ gadulstwa, pustostowia i deklaracji, ktorych nikt nie oczekuje.

v Krétkie zdania, prosty jezyk.

v Jezeli podajemy dane — wskazujemy na zrédto.

v/ Wniosek dobrze miec¢ gotowy na kilka dni przed ztozeniem - zeby byt jeszcze czas na poprawki.

v/ Nalezy podkreslac¢ istotne informacje we wniosku, za ktére operacja moze uzyskac¢ punkty — by nie
zostaty przegapione przez oceniajgcego.



